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Myynnin ja visuaalisen markkinoinnin koulutusohjelma pahkinankuoressa

Tutkintonimike:

Tradenomi (AMK)

Tutkintotaso:

AMK-tutkinto

Ohjelman laajuus:

210 opintopistetta

Ohjelman kesto:

3,5 vuotta

Opiskelumuoto:

Haettavissa péivaohjelmaan

Opetus on projektipohjaista perustuen tutkivaan ja kehittavaan oppimiseen.

Arviointi: Lue tutkintosaannosta >>

Tutustu arviointiprosessiin >>

Opetussuunnitelman mukaisten opintojen suorittaminen, tydharjoittelu, opinnédytetyd ja

kypsyysndyte.
Valtioneuvoston asetus ammattikorkeakouluista 15.5.2003/352

Tutkintovaatimukset:

Aiemmin hankitun osaamisen

L Tutustu HAAGA-HELIAN aiemmin hankitun osaamisen tunnustamisen periaatteisiin >>
tunnustaminen:

Ammattikorkeakoululaki 9.5.2003/351 20§
Hakukelpoisuus ja hakeminen:
Tutustu hakutietoihin www.opintopolku.fi -sivustolla ennen hakua.

Jatko-opinnot:

Sijoittuminen tyelamaan

Opiskelijalla on mahdollisuus kansanvéliseen vaihtoon, tybharjoitteluun, kansainvélisiin

Kansainvalistyminen opintomatkoihin seka kansainvalisiin projekteihin.

Jokaisella opiskelijalla on lukukausittain joko pakollinen tai vaihtoehtoinen yrityslahtdinen
projekti integroituneena opetukseen.

Tyodeldméayhteistyo / yhteistyd muiden
toimijoiden kanssa

Myynnin ja visuaalisen markkinoinnin koulutusohjelman profiili

Myynnin ja visuaalisen markkinoinnin opintopolun opiskelija kehittyy hyvéksi ja kielitaitoiseksi (suomi-ruotsi) myynnin ja visuaalisen
markkinoinnin osaajaksi ja palvelun taitajaksi. Han pystyy omalla alallan toiminnan kokonaisvaltaiseen kehittamiseen.

Tradenomin osaamisalueet

Tradenomeilla on vahva ammattiosaaminen seuraavilla osaamisalueilla:

liiketoimintaosaaminen: liiketoiminnan ja liiketoimintaprosessien rakentaminen, analyysi ja ongelmanratkaisu

viestintdosaaminen: ammattimainen viestintd suomeksi ja ruotsiksi ja tyovélineohjelmat, kielet

toimintaymparistdosaaminen: taloudellisen, juridisen ja sosiaalisen oimintaympariston tunteminen, analyysi ja kehittdminen, myos globaalisti
palvelujen tuottamisen ja myynnin osaaminen: kdytannén myynti- ja palvelutyd, visuaalisuus
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yhteisdosaaminen: itsensd johtaminen, tydpsykologia, johtamisteoriat, verkostot

N4iden osaamisalueiden sekd toimintatavan avulla opiskelijoille kehittyy yleisempid tydelaméssa tarvittavia metataitoja, jotka ilmenevét
projektiosaamisena, tutkimus- ja kehittdmisosaamisena, valmennusosaamisena, arkiluovuutena ja innovaatio-osaamisena.

Koulutuksen tavoitteet

Liiketalouden koulutusohjelmasta myynnin ja visuaalisen markkinoinnin opintopolusta valmistunut tradenomi pystyy toimimaan
tyOeldmdssa visuaalisen markkinoinnin, myyntityon ja yleisesti liiketalouden asiantuntijatehtdvissa ja yrittajand. Tradenomi ymmartaa
yritysten ja organisaatioiden toimintaprosesseja ja osaa soveltaa liiketalouden osaamistaan kdytanndssd. Han toimii asiakaslé&htoisesti, osaa
verkottua ja toimia rakentavasti tydyhteison jdsenend, myds pohjoismaisessa liiketoimintaympéristdssa. Tradenomilla on myynti- ja
palveluasennetta ja hdn osaa yhdist&a visuaalisuuden myyntiin. Hanen toimintansa on toimii yrittajamaistd. Tradenomi osaa toimia
tyotilanteissa molemmilla kotimaisilla kielill&. Tradenomi osaa myds suunnitella, kehittdd, ennakoida, tutkia seké soveltaa ja arvioida.

Ammatillinen kasvu
Opiskelija kehittdd ammatillista osaamistaan ja tydeldmaéssa tarvittavia yleisid metakompetensseja kolmen tason, omaksumisen, soveltamisen

ja kehittdmisen tason kautta. Toimiessaan projekteissa opiskelijan osaaminen kehittyy integroituen kaikista osaamisalueista ja opintojen
edetessa vaativuustaso muuttuu haasteellisemmaksi.

Kehittamisen
taso
veltamisen
@ Soveltamise Ammatilliset
taso
opinnot,
Omaksumisen Ammatilliset vapaasti
taso opinnot, valittavat, tyo-
apaasti | U
Perusopinnot v Na{ONLRIH,
valittavat, opinnaytetyo

tycharjoittelu

PR E T e

Viestinta- Toiminta- Palveluiden Yhteisd- Liketoiminnan ja
osaaminen ymparisto- tuottamisen ja 0saaminen yrittdjyyden
osaaminen rnyynnin osaaminen osaaminen

Projektiosaaminen, tutkimus-ja kehittamisosaaminen, valmennusosaaminen,
arkiluovuus ja innovaatioosaaminen

Metakompetenssit Osaamisalueet

Lukukausiteemat

1. lukukausi Visuaalinen markkinointi ja myyntityd tapahtumissa

2. lukukausi Yritystoiminta ja visuaalisuus

3. lukukausi Pohjoismainen visuaalinen markkinointi ja myynti

4. lukukausi Palveluliiketoiminta visuaalisesti

5. lukukausi Visuaalisen markkinoinnin ja myynnin kehittdminen ja johtaminen

Opetusuunnitelma



Opiskelijan ammatillinen kehittyminen
Koulutusohjelman rakenne, sisalto ja laajuus
Opintojaksoluettelo
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Koulutusohjelman rakenne, sisalto ja laajuus

Myynnin ja visuaalisen markkinoinnin koulutusohjelma, Porvoo Opinto-
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Opintojaksoluettelo

Myynnin ja visuaalisen markkinoinnin koulutusohjelma

Perusopinnot Tunnus 82;:;?
Pakolliset perusopinnot

Tiedon tuottaminen ja valittdminen COS1VMO001 9
Office 1 (Word, PP) COS1VM9013 3
Grafiska ritprogram (Photoshop, Indesign) COS1VM9014 3
Office 2 (Exel) COS1VM9015 3
Ammattimainen viestintd/Yrkesméassig kommunikation COS1VM002 6
Viestintd 1 (suomenkielisille) COS1VM0021 3
Viestinté 2 (suomenkielisille) COS1VM0022 3
Kommunikation 1 (ruotsinkielisille) COS1VM9021 3
Kommunikation 2 (ruotsinkielisille) COS1VM9022 3
Englanti 1 ENG1VM201 3
Kommunicera pa svenska (suomenkielisille) SWE1VM9203 6
Projektiviestintd 1 (ruotsinkielisille) FIN1VM204 3
Liiketoiminta globaalissa toimintaymparistossa OPE1VMO001 6
B-to-B forséljning i Norden OPE1VM9013 3
Visuellt i Sverige OPE1VM9014 3

Asiakaskeskeinen myyntityo PSS1VMO001 12
Kundorienterad forséljning PSS1VM9011 6
Sopimus- ja markkinaoikeus PSS1VM0012 3
Grunderna i visuell produktion PSS1VM9012 3
Itsensd johtaminen SCS1VMO001 6
Oman tyon kehittdminen SCS1VMO0011 3
Arbetspsykologi SCS1VM9012 3




Liiketoiminnan rakentaminen BES1VMO001 12
Foretagsverksamhet BES1VM9011 6
Talousmatematiikka BES1VMO0012 3
Johdanto laskentatoimeen BES1VMO0013 3

L Ammattiopinnot
Pakolliset ammattiopinnot

Englanti 2 ENG2VM202 3

Englanti 3 ENG2VM203 3

Business Negotiations ENG2LP204 3

Forsaljning och kommunikation 1 (kaikille) SWE2VM9207 3

Forséljning och kommunikation 2 (kaikille) SWE2VM9208 3

Svenska i arbetslivet (kaikille) SWE2VM9204 3

Projektiviestintd 2 (ruotsinkielisille) FIN2VM205 3

Myynnin viestinta (ruotsinkielisille) FIN2VM203 3

Reading Finnish 1/2 VIR tai (ruotsinkielisille) FINBLC% 3

\Vocational Finnish for Business and Tourism VIR FINSLCO007 3

Liiketoiminnan globaaleja mahdollisuuksia OPE2VMO002 9
Kvalitativa forskningsmetoder OPE2VM9033 3
Kvantitatiiviset tutkimusmenetelmat 1 OPE2VMO0034 3
Kvantitatiiviset tutkimusmenetelmat 2 OPE2VMO0035 3

Myynnin ja palvelujen kehittdminen PSS2VMO003 18
Visuell marknadsforing 1 PSS1VM9026 3
Visuell marknadsforing 2 PSS1VM9027 3
Konceptplanering PSS2VM9023 6
Grafisk design och teknik PSS2VM9024 3
Myyntityd verkossa PSS2VMO0033 3

Forséljningsplanering och séljledning SCS2VM902 6
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Liiketoiminnan hallinta BES2VMO002 9
Kirjanpidon perusteet BES2VMO0021 3
Toiminnanohjaus BES2VM0022 3
Strategisk forséljning BES2VM9025 3

Liiketoiminan kehittdminen BES2VMO003 15
Nordiska affarsmarknaden BES2VM9031 6
Superior service BES4P00042 9

\Vaihtoehtoiset ammattiopinnot 12
Strateginen suunnittelu BES2VM0030 6
Marknadskommunikation PSS2VM9025 3

\Vapaasti valittavat opinnot
\Vapaasti valittavat opinnot / Kieliopinnot Kurssit >> 15
Tyoharjoittelu

Tybharjoittelu PLAG6LP103 30

Tyoharjoittelu 1 PLAGLP101 15

Tyobharjoittelu 2 PLAG6LP102 15

International Work Placement PLAGLC113 30

International Work Placement 1 PLAGLC111 15

International Work Placement 2 PLAGLC112 15

Opinndytetyo
Opinnaytetyd THE7VMO001 15
Kypsyyskoe OP17VMO003 0
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Opiskelijan ammatillinen kehittyminen

Porvoon yksikdsté valmistuvat tradenomit vievat mukanaan tydelamaan kompetenssisalkun, joka koostuu meta- ja ammattiosaamisesta.
Opiskelijalla on koulutusohjelman ja omien tavoitteidensa pohjalta rakennettu kompetenssisalkku, jota tdytetd&n paédasiassa toimimalla
laajoissa tutkimus- ja kehittdmisprojekteissa.

Opiskelijan rooli eri hankkeissa on vaativuustasoltaan aina haasteellisempi sitd mukaa kuin opinnot etenevét ja osaamista tulee lis&d. Opinnot
etenevat ja arvioinnit tehdd&n omaksumisen, soveltamisen ja kehittdmisen osaamistasoilla. Ensimmaisen vuoden jalkeen opiskelija siirtyy
vaativampiin tutkimus- ja kehittdmishankkeisiin. Kompetenssisalkkuun kerétdan oleellisena osana myds kieliosaamista, ja kielten oppiminen
tapahtuu hanketydskentelyyn integroituen aina, kun se on mahdollista. Tutkimus- ja kehittdmishankkeissa korostuvat myynti- ja
palveluosaaminen, liiketoiminnan uudistaminen, yrittdjdmainen asenne seké tutkimus- ja kehittdmistoiminnassa tarvittava metodinen
osaaminen. Valmennus- ja esimiestydskentelyn osaamista opiskelija kerdé toimimalla esimiestehtavissé (esim. tiiminjohtaja,
projektipaallikko).

Opiskelija voi henkil6kohtaisen opetussuunnitelmansa mukaisesti hyddyntdd Campuksen tarjoamaa mahdollisuutta toimia eri
koulutusohjelmien projekteissa ja opintokokonaisuuksissa suomen, ruotsin ja englannin kielelld, miké laajentaa hénen
erikoistumismahdollisuuksiaan.

_ Ralvelujen Litketoiminnai
Viestintdosaaminen Tmmmtayn"lpansto- tuottamls?n s Yhteisosaaminen yrittajyyde
‘osaaminen myynnin -
; osaaminer
45 op 15 op ‘osaaminen 12 op
30 op Ho.0p

tuottaminen ja Liiketoiminta
valittaminen globaalissa
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Itsensa Liiketoiminna
Asiakaskeskei- johtaminen rakentamine
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12 op
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Yrkesmassig
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mahdollisuuksi
a
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saljledning

Liiketoiminna
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9 op 6 op

Kielet/Sprak
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kehittaminen
lilkketoiminnassa
op*

ympariston
hyodyntaminen

kehittamis-

tyossaop*

kehittaminen
180p

Verkosto-
toiminnan
kehittaminen

-

op

Liiketoiminnz
kehittamine
15 sp

Projekti-, tutkimus-, kehittamis- , valmennus-, arkiluovuuden ja innovaatio

Kuvio 2: Tradenomin opintojen rakenne, moduulit ja opintojaksot. (Siniset laatikot kuvaavat vapaastivalittavia moduuli
* Opintopistemaara yksilollisesti valittavissa.
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Ensimmaisen lukuvuoden aikana vahvistetaan opiskelijan kielitaitoa (joko ruotsi tai suomi) liiketalouden perusopintojen ohella.
Ammattiopinnoissa on korostetusti mukana myynti ja visuaalinen markkinointi seka niihin vaikuttava psykologia. Kaksikieliselta
opintopolulta valmistunut tradenomi voi toimia myynnin ja markkinoinnin tehtévissa niin kotimaan kuin Pohjoismaiden markkinoilla.

Under det forsta lasaret forstarks den studerandes sprakkunskaper (antingen finska eller svenska) vid sidan av grundstudierna i
foretagsekonomi. Av yrkesstudierna ar ocksa ungefar halften pa finska och halften pa svenska. | centrum &r forséljning och visuell
marknadsforing med betoning pé psykologi. En tradenom som gétt den tvasprékiga stigen kan arbeta med uppgifter inom forsaljning och
visuell marknadsforing béde i hemlandet och pé den nordiska marknaden.



Yhteystiedot

HAAGA-HELIA ammattikorkeakoulu
Porvoon yksikkd

Taidetehtaankatu 1

06100 Porvoo

Porvoon Campuksen info 040 488 7444
Sahkdposti: porvooinfo(at)haaga-helia.fi

Opintotoimisto: 0400 230 405
Séahkoposti: opintotoimisto.porvoo(at)haaga-helia.fi

HAAGA-HELIAn vaihde (09) 229 611

Katso kartalla


https://maps.google.fi/maps?q=Taidetehtaankatu%2C%2006100%20Porvoo&amp%253Bhl=fi&amp%253Bsll=60.247449%2C25.015396&amp%253Bsspn=0.007965%2C0.026157&amp%253Bgeocode=FV9vmQMdE4CHAQ&amp%253Bhnear=Taidetehtaankatu&amp%253Bt=m&amp%253Bz=16&userLang=fi

